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10 Preisaktualisierung

In den letzten Folgen dieser Serie habe ich bereits darauf hingewiesen, dass Sie unbedingt die Preise im
Dokument aktualisieren sollten, nachdem Sie Positionen aus anderen Dokumenten eingefiigt haben.
Gleich erfahren Sie, worauf Sie dabei achten missen.

Wie Sie im letzten Beitrag sehen konnten, ist es mit blue:solution — tophandwerk ganz einfach, Positionen
aus anderen Dokumenten zu kopieren und in das aktuelle Dokument zu Gbernehmen. Auch ganze
Dokumente lassen sich kopieren und zum Beispiel als Vorlage fiir neue Angebote verwenden. Das
funktioniert in der Praxis sehr gut und wird daher auch von vielen unserer Kunden so praktiziert.

Allerdings sollten Sie unbedingt ein Auge auf die Preise werfen!

Wenn Sie Positionen aus anderen Dokumenten Gibernehmen oder Dokumente kopieren, wird immer auch
der urspriingliche Preis mit ibernommen. Das ist auch so gewtlinscht. Immerhin haben Sie sich bei der
Kalkulation des Ursprungsdokuments wohl etwas gedacht. Es kdnnte aber sein, dass Sie Ihr aktuelles
Angebot ganz anders kalkulieren missen. Selbst wenn Sie nur mit den vorkalkulierten Preisen aus lhren
Katalogen arbeiten, gibt es bei der Ubernahme zumindest zwei Dinge zu beachten.

Das wdre zum einen das Alter des Ursprungsdokuments.

Falls das Ursprungsdokument schon alter sein sollte, dann diirfte es in der Zwischenzeit wohl
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erste Option mit Werten aus den Stammdaten wahlen, so werden die Preise der Leistungsbestandteile
aktualisiert, also die komplette Leistung neu kalkuliert. Bei der zweiten Option mit Werten aus dem
Leistungsstamm werden die Preise so ilbernommen, wie diese aktuell im Leistungskatalog hinterlegt sind.

Allerdings konnte es sein, dass die Preise trotzdem noch nicht passen. Das liegt an dem zweiten Punkt,
welchen Sie beachten sollten. Wie Sie wissen sollten, kann blue:solution — tophandwerk bis zu 10 Preise
verwalten. Jedem lhrer Kunden ist einer dieser Preise als Preisbasis zugeordnet, wie in Abbildung 10.3
dargestellt ist. Diese Information wird auch beim Kopieren mit Gbergeben. So kdnnte es passieren, dass
Sie das neue Angebot entweder zu giinstig oder zu teuer kalkulieren.

ndwerk - Demomandant SHK
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h21 WILHELM GIENGER  DEA160 AC Acryl derby 160c70cm Ab-/ Uberlauf st 207006  2275€  274d€  28958€  30071€ T ™ e o Tso¢
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Abbildung 10.3 - Preisbasis - Preisgruppen
dies Heissmann GmbH * Breite StraBe 10 * 48431 Rheine Orlginal
verdeutlichen. Sl v OGS
Waste Baustoffe GmbH atum: :
Aus dem Angebot IndustriestraBe 35-37 Kunden-Nr: 10011
fiir den Kunden 49740 Hasellnne Projekt:
Steuer-Nr.:  331/9876/5432

Behrens kopiere
ich die
Wandablage und
flge diese in ein
neues Angebot fur
den Kunden
Woste ein (Abb.
10.4). Dem Kunde

Angebot - neu -

Preiskomrektur

wir bedanken uns noch einmal fiir Ihre Anfrage und méchten Ihnen nachfolgendes Angebot unterbreiten:

Pos. Menge ME __ Bezeichnung_

E-Preis €

G-Preis €

L

1,005tuck Wandablage derby 50 cm weiss VIGOUR

37.79

3779

Abbildung 10.4 - Eingefiigte Wandablage

Behrens ist die

Preisbasis 7 zugewiesen, wohingegen der Kunde Waoste der Preisgruppe 4 zugeordnet ist.
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Wenn Sie sich nun den Artikel ansehen, kbnnen Sie erkennen, dass der VK-Preis 7 mit 37,79 € kalkuliert ist
(Abb. 10.5), so wie wir es im Angebot fiir Herrn Behrens vorfinden. Beim Einfligen in das Angebot der
Firma Woste wird dieser Preis ibernommen, obwohl bei der Firma Waoste die Preisbasis 4 hinterlegt ist,
was laut Artikelstamm einen Verkaufspreis von 34,13 € entspricht.

o orrrreT
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ton o0d lom VK oo0€  o0o0e oo0o¢l oooe|l o00e  000€ o00€] o000€  000€  000€
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| ILief Lief, Name Attikel-Nr & Suchbegriff Kurztext ME |Listenpreis Einkaufspreis VK-Preis1 VK-
[ lo21 WILHELM GIENGER  DEA12090EF ACRYLWANNEN Duschwanne Acryl derby 120x90x2.5cm Ablauf kurze Seite ST 384,00 € 288,00 € 36000€ 3
B h P . 7 — 37 7 9 € 160 ACRVLWANNEN ~ Korperformwanne Acryl derby 160x70cm Ab-/ Uberlauf ST 297,00 € 2275€  2made A
enrens - Freis = ’ 1701 ACRYLWANNEN ~ Korperformwanne Actyl derby 170x75cm Ab-/ Uberlmittig ST 297,00 € ms2€  21440€ 2
= wii i ACRVLWANNEN ~ Korperformwanne Acryl derby 170x75cm Ab-/ Uberl.mittig T 297,00 € 171,52€  21440€ 2
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Abbildung 10.5 - Preise im Artikelkatalog

Wenn Sie diesen Artikel, zum Vergleich, aus dem Artikelkatalog einfligen, wird erwartungsgemal} der
Preis 4 vorgeschlagen (Abb.

106) Auch eine Pos.  Menge ME  Bezeichnung E-Preis € G-Preis €
. e . . 1 1,00 Stiick Wandablage derby 50 cm weiss VIGOUR 37,79 37,79
Preisaktualisierung zeigt in G TR S Fype

diesem Fall nicht die ] ] -
o . Abbildung 10.6 - Artikel manuell eingefiigt
moglicherweise erhoffte

Wirkung.

Das ist aber auch richtig so, da dieser Position ja nach wie vor der Preis 7 zugeordnet ist (Abb. 10.7).

[ Artikelkalkulation
« Ubernehmen X SchlieBen | IK < > | = Weiteres~ 2
Position: 1 Bezeichnung: 'Wandablage desby 50 cm weiss VIGOUR
Nummer: DEAS5D

Kalkulation Festpreis d Preis Sonderprei kalkulierter Preis
Preis 1 Selbstkosten-Lohnsatz | [ | 31,90 €| Zeitbedarf | BEH  Positionsart
Preis2 kalkulierter Lohnsatz | B 2400€ = 0,00h| | [ Fixpreisposition
Preis 3
feecrk K Aufschl Verkauf
Preis 5 osten schlag lerka
e Lohn £ 000 + 0000% |5 000€ = Lohn | 5| 0,00 €
Atikel = 2438¢ + 55,000% | [ 1341€ = Artikel | [ 37,79
Preis Gerste 0,00€ + 0,000% | [ 000€ = Gerate 3,00 €
Preis 10 Fremdleistung - 0,00€ + 0000% [ 000€ = Fremdieist, | |
entspricht Preis 7i
Sonstiges E 000€ + 0000% | B 000€ = Sonstiges | & 0,00 €
Gesamt E 2438€ + 55004% | B 1B41€ = Gesamt | B 37,79€
Der Deckunosbeitrag entsoricht 000 Furn /Std. | kalke %-Satr "AuferhlaninallenPoc ghern, |

Abbildung 10.7 - Ubernommene Preiszuordnung




9 Quellen um Positionen in ein Angebot einzufligen :

blue:solution — tophandwerk | blue:solution — smarthandwerk | TopKontor Handwerk

Erst wenn Sie den Preis in der Kalkulation auf den Preis 4 umstellen (Abb. 10.8), wird der hinterlegte Preis
von 34,13 € ibernommen.

@ Artikelkalkulation ==
v Ubernehmen X SchlieBen | K < > > E° Weiteres~ ?
Position: 1 Bezeichnung: Wandablage derby 50 cm weiss VIGOUR
Nummer: DEAS0

Kalkulation Festpreis kundenspez, Preis Sonderpreis kalkulierter Preis
gultige Kalkulation ) )
Preis 1 Selbstkosten-Lohnsatz | | 31,90 €| Zeitbedarf 0,00 min| | Positionsart
e kelkulierter Lohnsatz | B 020€ - 0,00h] | [] Fixpreisposition
Kosten Aufschlag
Preis6 entspncht Preis 7 B 000€ + 0000% [§ 000¢€ =
| H Preis 7 Artikel (B 24,38€ + 39992% (B 975¢€ =
Preis 8 = : =
Preis 9 Gerste #| 0,00€ + 0,000% | 1| 000€ = ]
Preis 10 Fremdileistung E 0,00€ + 0,000% [ 000€ = Fremdleist. | 7 |
h Sonstiges =1 000€ + 0000% | B 000€ = Sonstiges | & | 0.00 €
Gesamt 2438€ + 39992% | & 975€ = Gesamt | § | 3413€
Der Deckungsbeitrag entspricht 000 Euro / Std. kalk. %-Satz "Aufschlag” in allen Pos. Gbern.

Abbildung 10.8 - Angepasste Preisgruppe

Nun ware es natlrlich ziemlich mihselig, wenn Sie das fiir jede Position einzeln machen mussten. Daher
|asst sich das praktischer weise in den Dokumenteneinstellungen auch fir das ganze Angebot umstellen.
Dazu klicken Sie im Meni Positionen auf Dokument Einstellungen. Hier l3sst sich gleich auf der ersten
Seite im Reiter Allgemein die Preisbasis festlegen (Abb. 10.9). Wie Sie in Abbildung 10.5 gesehen haben,
wird fur neue Positionen der hier voreingestellte Preis 4 ibernommen.

bluezsolution - tophandwerk - Demomandant SHK
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z [#] Schnellerfassung
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h Handwerk Zwischenablage
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Einstellungen fir das aktuelle Dokument

+ Ubernehmen 3 Abbrechen

i_A_ll_gg(_n_e Zusatzlich = Adresse = 2.Adresse = Drucker i’ Bemerkung Darstellung (i’ Rohstoffe

Verwendetes Formular Heissmann-A

Preis-Basis aller Positionen im Dokument |Preis 4

|| Preise inklusive Umsatzsteuer

|| Kleinunternehmerregelung

Steuercode in Steuerpositionen anzei

Abbildung 10.9 - Preis-Basis anpassen
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Um nun sicherzustellen, dass auch die hineinkopierten Positionen auf den Preis 4 umgestellt werden,
missen Sie zuerst eine andere Preisbasis auswdhlen und ibernehmen. Daraufhin werden alle Preise im
Dokument auf die gewahlte Preisbasis umgestellt. AnschlieBend rufen Sie die Dokumenteneinstellungen
erneut auf, wechseln zurtick auf den Preis 4 und speichern diese Einstellung mit libernehmen. Nun
werden alle Preise auf die gleiche Preisbasis (hier 4) umgestellt und Sie bekommen eine gemeinsame
Grundlage fur eventuelle weitere Kalkulationen.

Das dirften die wesentlichen Punkte gewesen sein, welche in diesem Zusammenhang zum Thema Preise
zu beachten sind. Im begleitenden Video Preiskorrektur nach dem Einfligen von Positionen aus dlteren

blue:solution —tophandwerk Dokumenten kénnen Sie sich das hier beschriebene bei Bedarf noch einmal
ansehen. Klicken Sie dazu einfach auf das Bild (Abb. 10.10) oder den Titel.

«tophandwerk V.7.0

So geht b @ oivessolution

welssmamncmon B

Ein Video von

2 LUDWIG

INDIVIDUELLE SYSTEMLOSUNGEN.

Abbildung 10.10 - Video 10 - Preiskorrektur

Damit bin ich auch am Ende dieser Blogreihe angelangt. Ich hoffe, Sie konnten beim Lesen dieser Lektire
einige neue Erkenntnisse gewinnen.

Falls Sie Fragen oder Anregungen haben, so schreiben Sie diese doch bitte in die YouTube Kommentare
zum jeweiligen Video, oder senden Sie mir eine E-Mail.

Vielen Dank fir Ihr Interesse und auf baldiges Wiedersehen.

Machen Sie es gut und bleiben Sie gesund!



https://youtu.be/HJL3X8etiDQ
https://youtu.be/HJL3X8etiDQ
https://youtu.be/HJL3X8etiDQ
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